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Na co powinni dzi$ zwraca¢ szczegdlnga uwage
kredytobiorcy, funkcjonujac w warunkach

duzej zmiennosci na rynkach finansowych oraz
niepewnosci geopolitycznej??

EWA GABRYSIAK: Na pewno wazng kwestig jest wybor
rodzaju oprocentowania kredytu. W ostatnich miesigcach
stopy procentowe spadty. Jeszcze w marcu Rada Polityki
Pienieznej obnizyta je do poziomu 3,75%. Mysle, ze obec-
ny trend spadkowy zostanie zatrzymany przez dynamiczne
wydarzenia na arenie miedzynarodowej. W tak niepewnym
otoczeniu rekomenduje swoim klientom, szczegdlnie sin-
glom oraz rodzinom posiadajgcym juz inne zobowigzania
finansowe, rozwazenie kredytu ze statym oprocentowa-
niem. Zawsze podkreslam, ze taka decyzja nie zamyka
klientowi drogi na przysztos¢. Kredyt mozna refinansowag,
czyli przenies¢ do innego banku na innych, korzystniej-
szych warunkach.

MATERIAL SPONSOROWANY

PROJEKTOWANIE
BEZPIECZNYCH
STRATEGII
KREDYTOWYCH

W ZMIENNYM OTOCZENIU MAKROEKONOMICZNYM
KREDYT WYMAGA PODEJSCIA SYSTEMOWEGO. EWA
GABRYSIAK WYJASNIA, JAK KONSTRUOWAC STRATEGIE
FINANSOWANIA ODPORNE NA RYZYKO | DOPASOWANE
DO DLUGOTERMINOWYCH CELOW.

W obliczu wysokich cen nieruchomosci programy
wsparcia panstwa stajq sie dla wielu mtodych

o0sob kluczowym elementem wejscia na rynek
mieszkaniowy. Z jakich instrumentéw moga oni dzi$
realnie korzystac?

Nadal dostepny jest program Rodzinny Kredyt Mieszka-
niowy, skierowany do oséb, ktére maja zdolnos¢ kredyto-
wa, ale nie dysponuja wystarczajacymi srodkami na wktad
wtasny. To duza grupa mtodych ludzi. Najwazniejszym ele-
mentem programu jest gwarancja wktadu wiasnego udzie-
lana przez Bank Gospodarstwa Krajowego. Dzigki temu
mozliwe jest uzyskanie finansowania nawet na 100% war-
tosci inwestycji.

Eksperci kredytowi czesto postrzegani sa jako
sprzedawcy produktow finansowych. Pani jednak
wyraznie odcina sie od takiego podejscia. Jak w
praktyce definiuje Pani swojq role w pracy z klientem?
Z pewnoscia nie czuje sie sprzedawca kredytow, blizej mi
do roli architekta finansowania. Moim zadaniem jest za-
projektowanie rozwigzania dopasowanego do indywidu-
alnej sytuaciji klienta oraz zbudowanie dla niego bezpiecz-
nej przysztosci. Ktade duzy nacisk na edukacje klienta w
catym procesie zakupu nieruchomosci lub budowy domu.
Tlumacze kluczowe etapy transakcji, wyjasniam znaczenie
umowy przedwstepnej, posrednicze w kontakcie z urzeda-
mi lub rzeczoznawcami majgtkowymi. Jesli w przysztosci
w budzecie domowym pojawiajg sie nadwyzki, wspdlnie
analizujemy, czy lepszym rozwigzaniem bedzie skrocenie
okresu kredytowania, czy obnizenie wysokos$ci miesiecz-
nej raty poprzez nadpfate zobowigzania. Nawet przy obec-
nych zawirowaniach rynkowych to nie kredyt stanowi pro-
blem, lecz brak przemyslanej strategii. ®
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